/0 rondscaroewois  SZKOLENIE ON LINE
% Demokracji Lokalne] 9 naidziernika 2026 r.

im. Jerzego Regulskiego

NAJEM NIERUCHOMOSCI KOMERCYJNYCH
UMOWY, NEGOCJACIE, ROZLICZENIA | DOCHODZENIE ROSZCZEN
W PRAKTYCE

WAZNE INFORMACIJE:

Najem nieruchomosci komercyjnych to proces, w ktdrym decyzje podejmowane przez
Wydziaty Nieruchomosci majg bezposredni wptyw na wynik finansowy, bezpieczenstwo
prawne oraz mozliwos¢ efektywnego zarzgdzania nieruchomoscia.

Umowa najmu nie jest jedynie dokumentem przygotowywanym do podpisu. To
instrument, ktory przez wiele lat okresla relacje pomiedzy wynajmujacym a najemca,
wptywa na przeptywy finansowe, zakres odpowiedzialnosci stron oraz sposéb reagowania
na sytuacje problemowe. Dlatego osoby odpowiedzialne za nieruchomosci powinny nie
tylko znac tres¢ zawieranych umow, ale réwniez rozumiec konsekwencje poszczegdlnych
zapisow i potrafi¢ ocenic ryzyko jeszcze przed zawarciem kontraktu.

Proponowane szkolenie stanowi potaczenie wiedzy prawnej, praktyki kontraktowe;j
i perspektywy biznesowej. Jego konstrukcja pozwala uczestnikom przejs¢ przez caly
proces zwigzany z najmem nieruchomosci komercyjnych — od analizy nieruchomosci
i przygotowania umowy, przez negocjacje i jej wykonywanie, az po rozliczenia,
naruszenia umowy i dochodzenie roszczen.

CELE | KORZYSCI:

Dzieki udziatowi uczestnicy otrzymuja nie tylko wiedze o przepisach, ale przede wszystkim
praktyczne narzedzia do bezpieczniejszego i bardziej swiadomego zarzadzania umowami
najmu.

Po zakonczeniu szkolenia uczestnicy bedga lepiej przygotowani do:

analizy umow najmu komercyjnego,

identyfikowania ryzyk prawnych i biznesowych,

prowadzenia negocjacji,

oceny proponowanych zabezpieczen,

weryfikowania kluczowych klauzul umownych,

kontroli prawidtowosci rozliczen,

reagowania na naruszenia umow,

oceny mozliwosci wczesniejszego zakornczenia najmu,

dochodzenia naleznosci i innych roszczen,

“+ podejmowania swiadomych decyzji biznesowych dotyczacych nieruchomaosci.
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uczestniczysz w przygotowaniu lub negocjowaniu umow najmu,

podejmujesz decyzje dotyczace warunkdéw najmu,

masz kontakt z najemcami,

monitorujesz wykonywanie zawartych umow,

odpowiadasz za rozliczenia zwigzane z najmem,

reagujesz na naruszenia umow,

wspotpracujesz z wydziatem prawnym przy obstudze nieruchomosci,

chcesz lepiej rozumieé prawne i finansowe konsekwencje decyzji podejmowanych w
procesie najmu.

To szkolenie jest dla Ciebie!

PROGRAM:
1. Umowy najmu komercyjnego w praktyce.

Zasady najmu powierzchni komercyjnych.

Badanie stanu prawnego wynajmowanej nieruchomosci.
Forma umowa najmu komercyjnego.

Zataczniki do umowy najmu.

Przedmiot umowy najmu.

Zasady tworzenie uméw najmu nieruchomosci komercyjnych.
Umowa najmu a umowa na wytgcznosc.

Negocjacje i zawarcie umowy najmu komercyjnego.

Negocjacje a postanowienia umowy najmul.

Reprezentacja stron umowy, petnomocnictwo i prokura.

Dokumentacja przedkontraktowa.

Zabezpieczenie interesow stron umowy.

Zabezpieczenia stosowane w umowie m.in.: kary umowne, kaucja, gwarancja.
bankowa, dobrowolne poddanie sie egzekucji, itd.

Postanowienia umowy najmu komercyjnego.

Umowy pre-lease.

Umowy zawierane na czas okreslony i na czas nieokreslony.
Ograniczenia mozliwosci rozwigzania umowy.

Najczestsze btedy w umowach najmu.

Powierzchnia wspdlna.

Terminy ptatnosci.

Regulamin budynku.

Klauzule w umowach.

Rozliczenie umowy najmu komercyjnego.

Obliczania czynszu i jego waloryzacja.
Odsetki za opdznienie w transakcja handlowych.



e Rekompensata kosztéw windykacji —40/70/100 euro.
e Naliczanie i rozliczanie opfat eksploatacyjnych.
e Zasady rozliczania miedzy wynajmujgcym a najemca.
e Kaucja a zaptata podatku VAT?
5. Dochodzenie roszczen z umowy najmu.
e Rozwigzanie, wypowiedzenie a odstgpienie od umowy najmu.
e Dochodzenie roszczen i terminy przedawnienia.
e Kiedy najemca moze wypowiedzie¢ umowe?
e Jakie uprawnienia przystugujg najemcy w przypadku wykrycia wad lokalu?
e Wykorzystywania lokalu niezgodnie z przeznaczeniem.
e Stosowanie przepisdow kodeksu cywilnego a swoboda woli stron.
e Bezumowne korzystanie z przedmiotu najmu.
e Eksmisja i egzekucja oraz upadtosc¢ najemcy.
e Likwidacja a umowa najmu.

ADRESACI:

e pracownicy Wydziatdw Nieruchomosci, ktorzy majg kontakt z umowami najmu,
najemcami, negocjacjami lub biezgcym zarzgdzaniem nieruchomosciami.

e przedstawicieli Wydziatéw Prawnych oraz Finansowych, poniewaz wiele zagadnien
omawianych podczas szkolenia —w szczegdlnosci zabezpieczenia, rozliczenia, waloryzacja
czynszu, opfaty eksploatacyjne oraz dochodzenie roszczen — znajduje sie na styku
kompetencji tych zespotow.

PROWADZACY:

radca prawny oraz doswiadczona trenerka biznesu, specjalizujgca sie w prawie, cywilnym,
gospodarczym, zamowieniach publicznych i obrocie nieruchomosciami. Prowadzi wtasng
praktyke oraz jest wspdlnikiem w Kancelarii Radcow Prawnych w Warszawie. Ekspertka z
wieloletnim doswiadczeniem, prowadzgca szkolenia i kursy zaréwno dla sektora prywatnego,
jak i publicznego. Realizowata projekty zarowno na rzecz sektora prywatnego jak i
publicznego. Jako cel stawia sobie wysoki poziom merytoryczny szkolen przy jednoczesnym
przystepnym sposobie przekazywania wiedzy. Absolwentka Wydziatu Prawa i Administracji
UKSW, absolwentka studidw podyplomowych Fundusze Strukturalne Unii Europejskiej oraz
studiow podyplomowych Prawa Rosyjskiej Federacji. Wspdlnik Kancelarii Radcéw Prawnych
Romana Pietruk, tukasz Pietruk s.c. Autorka publikacji naukowych z zakresu prawa.



Y INFORMACJE ORGANIZACYJNE
Z@ PRI ER | KARTA ZGLOSZENIA

im. Jerzego Reguiskiego

Najem nieruchomosci komercyjnych: umowy, negocjacje, rozliczenia i
dochodzenie roszczen w praktyce

Szkolenie bedziemy realizowali w formie webinarium on line.
2 pazdziernika 2026 r. Szkolenie w godzinach 10:00-14:00
@ Cena: 479 PLN netto/os. W przypadku zgtoszenia do 18 wrzesnia cena wynosi
449 zt netto. Udziat w szkoleniu zwolniony z VAT w przypadku finansowania

szkolenia ze srodkéw publicznych.
CENA zawiera: udziat w profesjonalnym szkoleniu on-line z mozliwoscig zadawania pytan,
materiaty szkoleniowe w wersji elektronicznej,
certyfikat ukonczenia szkolenia.
Fundacja Rozwoju Demokracji Lokalnej im. Jerzego Regulskiego, Centrum

DANE Mazowsze;
DO ul. Jelinka 6, 01-646 Warszawa;

KONTAKTU: tel. 533 849 116;
szkolenia@frdl.org.pl

e ———
DANE UCZESTNIKA ZGLASZANEGO NA SZKOLENIE

(dane do faktury)
Nazwa i adres nabywcy
NIP Nabywcy

Nazwa i adres odbiorcy
NIP Odbiorcy

NIP Telefon

1. Imie i nazwisko uczestnika, stanowisko,
E-MAIL i TEL. DO KONTAKTU

2. Imie i nazwisko uczestnika, stanowisko,

E-MAIL i TEL. DO KONTAKTU
Oswiadczam, ze szkolenie dla ww. pracownikéw jest ksztatceniem zawodowym finansowanym w catosci lub TAK O
co najmniej 70% ze Srodkow publicznych (prosze zaznaczy¢ wtasciwe) NIE [
Faktura zostanie wystawiona jako faktura ustrukturyzowana w Krajowym Systemie e-Faktur (KSeF).
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Prosze o przestanie certyfikatu Na adres MallOWY: .......cccciiirineineineineienee s snssessas s sssssssssssssssasssnesesssesassasssssessssassnassnsssassnsnss
Dokonanie zgtoszenia na szkolenie jest réwnoznaczne z zapoznaniem sie i zaakceptowaniem regulaminu szkolen
Fundacji Rozwoju Demokracji Lokalnej zamieszczonym na stronie Organizatora www.frdl.mazowsze.pl oraz zawartej
w nim Polityce prywatnosci i ochrony danych osobowych.

Zgtoszenia prosimy przesyta¢ do 28 wrzesnia 2026 .
UWAGA! Liczba miejsc ograniczona. O udziale w szkoleniu decyduje kolejnos¢ zgtoszen. Zgtoszenie na szkolenie musi zostaé¢ potwierdzone
przestaniem do Osrodka karty zgtoszenia. Brak pisemnej rezygnacji ze szkolenia najpdzniej na trzy dni robocze przed terminem jest rownoznaczny

z obcigzeniem Panstwa naleznoscig za szkolenie niezaleznie od przyczyny rezygnacji. Ptatnos¢ nalezy uregulowaé przelewem na podstawie
wystawionej i przestanej FV.


mailto:szkolenia@frdl.org.pl

Podpis osoby upowaznionej




